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Kraje rozwijajace si¢
w Swiatowych obrotach handlowych

Marek Maciejewski"

Streszczenie: Ce/ — Celem artykutu jest proba wskazania przyczyn wzrostu znaczenia krajow rozwijajacych
si¢ w handlu §wiatowym.

Metodologia badania — Badaniem objeto kierunki i strukturg eksportu krajow rozwijajacych si¢. W przekro-
jupodmiotowym dokonano grupowania panstw z uwagi na kryterium geograficzne i dochodowe, natomiast
w przekroju produktow uwage skupiono na wykorzystaniu czynnikéw wytworczych w eksporcie. Wykorzy-
stano wybrane miary oceny konkurencyjnos$ci eksportu dla wskazania przewag krajow rozwijajacych sie.
Wynik — Kraje rozwijajace si¢ w dostawach na rynki krajow rozwinigtych posiadaja przewagi glownie w za-
kresie eksportu dobr surowco- i pracochtonnych. Czynnikiem warunkujacym wzrost ich obecnosci w handlu
$wiatowym jest unowoczesnienie struktury dostaw, rozwdj wymiany wewnatrzgatgziowej oraz eksport na
rynki krajéw rozwijajacych sig.

Oryginalnos¢/wartos¢ — W artykule poruszono kwesti¢ koncentracji eksportu krajow rozwijajacych sig
w kontekscie ich stosunkéw handlowych z panstwami rozwinigtymi. Miary konkurencyjno$ci eksportu po-
wigzano z poziomem rozwoju gospodarczego panstw.

Stowa kluczowe: kraje rozwijajace si¢, eksport, konkurencyjnos¢

Wprowadzenie

W handlu migdzynarodowym zachodzi szereg przeobrazen zwiagzanych z postgpem techno-
logicznym, wzrostem gospodarczym i liberalizacjg obrotow. Jedng z wyrazniejszych kon-
sekwencji tego procesu jest wzrost udziatu krajow rozwijajacych si¢ w $wiatowym handlu.
Na gruncie teorii handlu mi¢dzynarodowego dato to podstawe rozwazania powrotu do kla-
sycznego rozumienia wymiany determinowanej zréznicowaniem partnerow i przewagami
komparatywnymi wynikajagcymi z posiadania zasobow odmiennych czynnikow wytwor-
czych (Krugman, 2010, s. 15; Minska-Struzik, 2006, s. 45-47, 2014, s. 74). Tymczasem
nowa teoria handlu migdzynarodowego przyczyny wzrostu obrotéw widziata we wzmozo-
nej wymianie pomi¢dzy partnerami podobnymi, co skutkowato efektem handlu wewnatrz-
galeziowego, ktorego zrodtem byta specjalizacja w produkeji uwarunkowana osigganiem
korzysci skali (Cieslik, 2000, s. 16; Pawlak, Poczta, 2011, s. 25). Analiza kierunkéw geogra-
ficznych, struktury towarowej i konkurencyjnosci eksportu krajéow rozwijajacych si¢ moze
by¢ pomocna w interpretacji przyczyn ich rosnacej pozycji w handlu §wiatowym.

* dr Marek Maciejewski, Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie, e-mail: marek.maciejewski@uek.krakow.pl.
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1. Panstwa rozwiniete w strukturze eksportu krajow rozwijajacych sie

W ostatnich 20 latach znaczenie krajow rozwijajacych si¢ w handlu §wiatowym wyraznie
wzrosto. Ich udzial w §wiatowym eksporcie wynosit 27,9% w 1995 roku, a w 2014 roku
osiagnat poziom 44,7% (rys. 1). Sredniorocznie warto$¢ dostaw panstw rozwijajacych sig
rosta w tym okresie w tempie 9,8%, wobec 5,4% w odniesieniu do krajow rozwinigtych.
Podkreslenia wymaga przy tym fakt, iz poczawszy od 2000 roku w strukturze geograficz-
nej eksportu panstw rozwijajacych si¢ znaczenie krajow rozwinigtych ulegato systematycz-
nemu zmniejszaniu. W efekcie, od 2007 roku gtéwnym rynkiem zbytu staty si¢ dla nich
panstwa rozwijajace si¢, absorbujace 58,5% eksportu w 2014 roku (rys. 1).
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Rysunek 1. Udzial krajow rozwijajacych si¢ $wiatowym eksporcie i struktura geograficzna ich
eksportu w latach 1995-2014 (%)

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie bazy danych UNCTAD.

Dotyczylto to wszystkich kategorii produktéw (tab. 1), a zwlaszcza surowcow mineral-
nych, ktorych 62,5% kierowano w 1995 roku na rynki pafistw rozwinigtych, a 64,3% do kra-
jow rozwijajacych si¢ w 2014 roku. Oznacza to, ze wzrost znaczenia krajéw rozwijajacych
si¢ w handlu §wiatowym byl w istotnej czg¢sci efektem zdynamizowania obrotow w obrebie
tej grupy panstw.

Nalezy przy tym zaznaczy¢, ze rosnaca pozycja krajow rozwijajacych si¢ w handlu swia-
towym to zastuga waskiej grupy panstw. Graficznie oddane to zostato w postaci krzywej
Lorenza (Starzynska, 2000, s. 85-88) na rysunku 2. Mozna z niej odczyta¢ m.in. to, ze
w 2014 roku 90% ogdétu panstw rozwijajacych si¢ odpowiadato tylko za 6,2% ich eksportu
produktow przetworzonych, 25,7% eksportu produktow rolnych i 29,1% eksportu surowcow
mineralnych. Najwyzszy stopien koncentracji eksportu dotyczyt zatem produktow prze-
tworzonych. Konstrukcja wskaznika koncentracji tworzonego w oparciu o krzywa Lorenza
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polega na ustaleniu stosunku pola figury ograniczonego krzywa Lorenza i odcinkiem AC
(rys. 2) do pola trojkata ABC. Jego warto$¢ zblizajaca si¢ do jedno$ci oznacza wyzszy po-
ziom koncentracji eksportu.

Tabela 1

Struktura geograficzna eksportu krajow rozwijajacych si¢ z uwzglednieniem grup produktéw
w latach 1995-2014 (%)

Kraje — rynki zbytu 1995 2000 2005 2010 2014
Produkty rolne

Rozwinigte 55,7 55,3 50,9 40,3 37,4
Rozwijajace si¢ 42,0 42,9 45,8 56,4 59,5
Transformujace si¢ 2,3 1,8 34 34 3,1
Surowce mineralne

Rozwinigte 62,5 58,8 55,5 42,6 35,6
Rozwijajace si¢ 37,2 41,1 443 57,1 64,3
Transformujace si¢ 0,3 0,2 0,2 0,2 0,2
Produkty przetworzone

Rozwinigte 55,2 59,2 51,7 44,1 41,5
Rozwijajace si¢ 44,0 40,2 46,9 53,9 55,9
Transformujace si¢ 0,9 0,6 1,5 2,1 2,5

Produkty rolne: SITC 0+ 1 +2 — (27 +28) + 4.
Surowce mineralne: SITC 27 + 28 + 3 + 667 + 68 + 971.
Produkty przetworzone: SITC 5+ 6 — (667 + 68) + 7 + 8.

Zrodto: jak pod rys. 1.
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Rysunek 2. Krzywa Lorenza dla eksportu krajow rozwijajacych sie¢ w 2014 roku
Zrodto: jak pod rys. 1.
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Wartosci wskaznika dla okresu 1995-2014 przedstawiono w tabeli 2. Ich analiza po-
zwala stwierdzi¢ wysoki i rosngcy poziom koncentracji eksportu panstw rozwijajacych sig,
zwlaszcza w zakresie handlu produktami przetworzonymi. Jedynie w odniesieniu do su-
rowcow mineralnych nie odnotowano wzrostu poziomu koncentracji eksportu.

Tabela 2

Wskaznik koncentracji Lorenza dla eksportu panstw rozwijajacych si¢ w latach 1995-2014

Wyszczegdlnienie 1995 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2012 2014
Eksport ogotem 0,864 0,863 0,866 0,869 0,867 0,864 0,869 0,870 0,877
Produkty rolne 0,811 0,809 04811 0807 0825 0836 0,834 0837 0,834
Surowce mineralne 0,840 0,844 0,835 0,839 0,838 0,840 0,830 0,841 0,843

Produkty przetworzone 0,908 0,922 0,923 0,927 0,930 0,931 0,934 0,934 0,937

Zrodto: jak pod rys. 1.

W catkowitym eksporcie krajow rozwijajacych si¢ dominujaca pozycj¢ w ostatnich la-
tach utrzymujg Chiny. W 2014 roku ich wktad w eksport tej grupy krajow osiagnat poziom
27,7% (tab. 3), a zatem najwiecej w historii. Do 1997 roku udziat Chin w eksporcie kra-
Jjow rozwijajacych si¢ nie przekraczal 11%, a pozycje¢ lidera eksportu zajmowat Hongkong.
Chiny swoje miejsce zawdzigczaty gtéwnie dostawom produktow przetworzonych. W 2014
roku przypadalo na nie 40,8% eksportu tej kategorii produktow zrealizowanego przez kraje
rozwijajace si¢. Mocna pozycje posiadaly réwniez w eksporcie rolnym tej grupy krajow,
ustepujac jedynie Brazylii. Natomiast w dostawach na rynki §wiatowe surowcow mineral-
nych wiodaca role odgrywaty kraje Bliskiego Wschodu.

W tabeli 3 zacieniowano pola z tymi krajami, dla ktorych w poszczegdlnych grupach
towarowych $rednioroczne tempo wzrostu eksportu byto wyzsze niz dla ogdtu panstw roz-
wijajacych si¢. Pozwolito to na zidentyfikowanie panstw, ktore wyrozniaty si¢ nie tylko
wysoka wartos$cig dostaw na $wiatowe rynki, ale rbwniez, z uwagi na ponadprzeci¢tne tem-
po wzrostu eksportu, w najwickszym stopniu decydowaty o wzro$cie znaczenia panstw
rozwijajacych si¢ w handlu §wiatowym. Poza Chinami, obecnymi na rynku produktéow rol-
nych i przetworzonych, warto tu wspomnie¢ przede wszystkim o Indiach, ktore znalazty
si¢ w grupie gltéwnych eksporterow we wszystkich kategoriach towarowych, z dynamika
wzrostu sprzedazy wyzsza od krajéw rozwijajacych si¢ w ich handlu tymi grupami wyro-
bow. W pierwszej dziesiatce najwazniejszych rozwijajacych sie eksporterow Indie znalazty
si¢ jednak dopiero po raz pierwszy w 2009 roku, z uwagi na stosunkowo niskie wartosci
obrotow w poczatkowym okresie analizy. Ich rosngca pozycja zaowocowata zatem w 2014
roku udziatem na poziomie tylko 3,8% w cksporcie panstw rozwijajacych si¢. Pozostate
wyroznione w tabeli 3 kraje ponadprzecietng dynamike wzrostu wartosci dostaw na rynki
Swiatowe notowaly w jednej tylko grupie towarowej, a ich miejsce na liscie gtéwnych eks-
porteréw nie ulegato istotnym zmianom. Wyjatek stanowia Zjednoczone Emiraty Arabskie,
ktore na liscie tej figurowaty od 2005 roku.
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Tabela 3

Liderzy eksportu w grupie panstw rozwijajacych si¢ w 2014 roku (%)

Produkty ogotem Produkty rolne Surowce mineralne Produkty przetworzone
* * = x
o IS o o
q q q q
v v vy v
N =N oy =)
2 2 2 2
< < < <
- EFO§ I - = FE B
= S| g < S| =} < g IS < S =}
v ERE EREE ERE EE
Chiny 27,7 15,6 Brazylia 12,8 9,5 Arabia Saud. 12,9 11,0  Chiny 40,8 16,3
Korea Pd. 6,8 83 Chiny 10,8 8,8 ZEA" 11,3 14,0 Korea Pd. 92 80
Hongkong 6,2 6,0 Indonezja 6,4 9,3 Katar 49 21,3 Hongkong 8,1 54
Singapur 48 6,8 Indie 6,2 10,6 Indie 4,3 15,5 Meksyk 57 89
Meksyk 4,7 8,8 Tajlandia 5,8 5,7 Nigeria 4,0 11,6 Singapur 54 58
ZEA" 4,3 14,4 Argentyna 55 6,6 Kuwejt 38 11,2 Tajwan 53 54
Arabia Saud. 4,2 11,0 Malezja 44 52 Irak 3,6 31,5 Indie 32 125
Indie 3,8 8,6 Wietnam 4,1 15,5 Hongkong 34 143 Tajlandia 3,1 7.8
Tajwan 3,7 5,6 Meksyk 3,8 7,1 Singapur 33 10,9 Malezja 2,7 52
Malezja 2,8 6,3 Chile 3,2 7,2 Wenezuela 3,1 8,4  Turcja 23 11,2
Razem 1-10 68,8 10,1 Razem 1-10 62,9 8,2 Razem 1-10 54,5 12,8 Razem 1-10 85,7 9,7

Rozwijajace si¢ 100,0 9,8 Rozwijajace si¢ 100,0 7,3 Rozwijajace si¢  100,0 11,5 Rozwijajace si¢ 100,0 9,6
*ZEA — Zjednoczone Emiraty Arabskie.

Zrodto: jak pod rys. 1.

Powyzsze spostrzezenia skfaniaja ku ostroznosci w zakresie stawiania uogélnionych
wnioskow dotyczacych determinant rozwoju eksportu wszystkich panstw rozwijajacych sie
na podstawie tendencji rysujacych si¢ dla catej ich grupy, w ktorej dominujaca role odgry-
waja tylko wybrani jej przedstawiciele. Niemniej jednak fakt spadku udziatu krajéw roz-
winigtych w strukturze eksportu panstw rozwijajacych si¢ miat miejsce nie tylko za sprawa
wiodacych dziesigciu eksporterow, na ktorych w 2014 roku przypadato 62,9% dostaw na
rynki $wiatowe produktow rolnych, 54,5% surowcow mineralnych i 85,7% produktow prze-
tworzonych (tab. 3).

Jak wskazuje analiza rysunku 3, podobng tendencj¢ w tym zakresie odnotowano
w strukturze eksportu pozostatych panstw rozwijajacych si¢, ktorych wktad w realizacje
dostaw na rynki §wiatowe byt wyraznie nizszy, jednak stanowity znacznie liczniejsza grupe
podmiotow. W 2014 roku dla obu grup krajéw rynki panstw rozwinigtych byly odbiorca
okoto 40% eksportu w odniesieniu do kazdej z kategorii produktow. W przypadku surow-
cow mineralnych udzial krajow rozwinigtych w strukturze eksportu gtéwnych dziesigciu
eksporteréw byl jeszcze nizszy 1 wynosit tylko 32%. Natomiast jeszcze w 1995 roku na
rynki panstw rozwinigtych trafiala ponad potowa wartosci dostaw kazdej grupy towarowe;.
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Dla krajoéw spoza listy wiodacych dziesigciu eksporterow kraje rozwinigte stanowity rynek
zbytu nawet dla ponad 60% eksportu surowcoéw mineralnych i ogdétu produktow.
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Rysunek 3. Udziat panstw rozwini¢tych w strukturze dostaw glownych dziesigciu eksporterow
i pozostatych krajow rozwijajacych si¢ w latach 1995 1 2014 (%)

Zrédto: jak pod rys. 1.

Szczegdtowa analizg kierunku eksportu dla poszczegodlnych kategorii produktéw prze-
prowadzono dla kazdego z panstw rozwijajacych si¢'. Podzielono je na cztery grupy, wy-
znaczajac kwartyl pierwszy, drugi i trzeci w oparciu o ich udziat w eksporcie krajow rozwi-
jajacych si¢ w latach 1995-2014. Dla kazdej z grup panstw wyliczono $redni udziat krajow
rozwinietych w ich eksporcie, co pozwolilo na dokonanie proby ustalenia zalezno$ci po-
migdzy pozycja panstw na liscie eksporteréw i udziatem krajow rozwinietych w strukturze
geograficznej ich dostaw na rynki §wiatowe. Wyniki obliczen zawarto w tabeli 4.

Wyniki potwierdzaja wczesniejsze spostrzezenia o zmniejszajacym si¢ znaczeniu kra-
jow rozwinigtych w strukturze eksportu wszystkich grup panstw rozwijajacych sie, w han-
dlu kazda z kategorii produktow. Analiza danych, zwtaszcza dla eksportu ogétem, pozwala
réwniez stwierdzi¢, iz panstwa rozwinig¢te najwyzszy udziat utrzymywaty w strukturze
dostaw tych krajow, ktorych pozycja w eksporcie panstw rozwijajacych si¢ byta najstab-
sza (panstwa z grupy ponizej pierwszego kwartyla). Srednio kazde z tych panstw w 1995
roku 66,1%, a w 2014 roku 49% eksportowanych produktow kierowalo na rynki panstw
rozwinigtych. Ttumaczy¢ to mozna uksztattowang przez system kolonialny strukturg han-
dlu $wiatowego, w ktoérym ubogie regiony stanowity zrodlo zaopatrzenia metropolii i ten
kierunek handlu utrwalit si¢ przez lata. Dla krajow, ktérych udzial w strukturze eksportu

! Wykorzystano klasyfikacje UNCTAD, badaniem objg¢to 158 krajow: Afryki (54), Ameryki (43), Azji (40)
i Oceanii (21).
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Tabela 4

Sredni udziat panstw rozwinigtych w strukturze eksportu krajow rozwijajacych sie
pogrupowanych wedhug ich pozycji na liscie eksporteréw w latach 1995-2014

Grupa panstw 1995 1998 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2012 2014

Produkty ogdtem

x<Ql 66,1 66,0 633 620 60,8 56,6 52,3 51,1 47,5 49,0
Ql<x<Q2 634 624 613 592 548 495 44,1 438 442 388
Q2<x<Q3 61,2 60,9 60,5 57,6 580 555 51,0 448 434 40,6
Q3<x 62,5 632 623 604 567 560 51,2 463 443 428
Produkty rolne

x<Ql 63,8 556 562 61,9 63,6 598 532 484 49,7 50,6
Ql<x<Q2 546 60,2 519 48,7 412 398 349 395 356 338
Q2=<x<Q3 578 533 569 51,5 485 51,0 447 36,7 338 31,7
Q3<x 578 579 539 494 50,8 483 44,8 40,7 40,1 398
Surowce mineralne

x<Ql 64,6 54,6 492 542 372 46,1 32,8 36,6 40,8 42,6
Ql=x=<Q2 574 57,7 456 404 450 418 342 395 41,7 327
Q2<x<Q3 624 62,6 574 609 51,7 47,7 46,1 41,7 41,1 395
Q3<x 61,5 60,8 563 558 53,5 51,6 49,0 435 43,1 388
Produkty przetworzone

x<Ql 584 61,2 588 556 56,0 50,8 483 47,7 419 436
Ql<x=<Q2 51,9 51,8 53,1 51,1 543 542 488 39,6 41,1 359
Q2<x=<Q3 48,5 51,8 555 514 525 47,1 394 340 334 36,2
Q3 <x 554 592 61,2 593 572 51,5 454 425 399 41,0

Zrédlo: jak pod rys. 1.

panstw rozwijajacych si¢ byt wyzszy (migdzy pierwszym i drugim oraz drugim i trzecim
kwartylem), kraje rozwinigte jako rynek zbytu miaty mniejsze znaczenie, na poziomie od-
powiednio 38,8% i 40,6% w 2014 roku. Szybciej postgpowal tez w tym przypadku proces
przenoszenia zainteresowania na rynki krajow rozwijajacych si¢, zwtaszcza po 2000 roku.
Oznacza to, ze warunkiem poprawy pozycji w handlu $wiatowym jest rozszerzenie rynkow
zbytu poza kraje rozwinigte. Nie mozna z nich jednak rezygnowacé, aby pozycje t¢ utrzymac
na najwyzszym poziomie. Dowodzi tego udziat krajow rozwinietych w strukturze dostaw
przodujacych eksporterow (powyzej trzeciego kwartyla). Nie byt on tak wysoki, jak w przy-
padku krajow o najmniejszym udziale w eksporcie (x < Ql), ale nie ustepowat mu tak znacz-
nie, jak miato to miejsce w przypadku pozostatych krajow (Q1 <x <Q21 Q2 <x <Q3).
Analiza na poziomie poszczegoélnych grup towarowych potwierdza powyzsze stwier-
dzenia przede wszystkim w odniesieniu do handlu produktami rolnymi. Podobnie byto
w odniesieniu do wyrobow przetworzonych. W strukturze ich eksportu realizowanego
przez kraje x < Q1 1 Q3 < x panstwa rozwini¢te najwyzszy udziat miaty w latach 1995-2004
12013-2014 oraz w wybranych latach okresu 2005-2012. Natomiast w eksporcie surowcow
mineralnych nie dostrzezono zadnych trwatych tendencji, poza spadkiem znaczenia panstw
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rozwinietych w dostawach wszystkich analizowanych grup krajéw. Zadna jednak z nich nie
wyrdzniata si¢ na dtuzej szczegdlnie wysokim lub niskim udziatem panstw rozwinigtych
w strukturze eksportu tych produktow.

2. Konkurencyjno$¢ eksportu krajow rozwijajacych sie
na rynku Unii Europejskiej

Spadek znaczenia panstw rozwini¢tych w strukturze eksportu krajow rozwijajacych sig jest
faktem. Brat si¢ on jednak wylacznie z wyzszej dynamiki sprzedazy na rynki krajow rozwi-
jajacych sig, nie za$ z ograniczenia dostaw na rynki krajéw rozwinietych. Przyrost wartosci
eksportu krajow x < QI na rynki §wiatowe, ktory dokonat si¢ migdzy rokiem 1995 i 2014,
w 41,8% przypadt na panstwa rozwinigte. W nieco mniejszym stopniu (35,9%) generowaty
one wzrost eksportu krajow Q2 < x < Q3 i Q3 < x, natomiast za wzrost warto$ci dostaw
na rynki $wiatowe krajow QI < x < Q2 w 28,2% odpowiadata sprzedaz do panstw rozwi-
ni¢tych. Absorbuja one zatem istotng cz¢$¢ eksportu krajow rozwijajacych si¢ i okreslaja
mozliwos$ci dalszej poprawy ich pozycji w handlu §wiatowym, o czym $wiadczy wykazana
wczesniej ich stosunkowo mocniej zaznaczona obecno$¢ w strukturze dostaw krajow z gru-
py Q3 <x.

W mysl zatozen tradycyjnej teorii handlu migdzynarodowego czynnikiem okreslajacym
wzrost powigzan handlowych migdzy krajami o r6znym poziomie rozwoju gospodarczego
jest odmienno$¢ partnerow w zakresie wyposazenia w czynniki produkcji. Analizy struk-
tury towarowej eksportu krajow rozwijajacych sie, ktéra uwzglednia ten aspekt?, dokonano
w oparciu o ich wymian¢ handlowa z Unig Europejska. Na jej rynek w latach 1995-2014
trafialo ponad 30% kierowanego do panstw rozwini¢tych catkowitego eksportu krajow roz-
wijajacych si¢. W odniesieniu do produktéw rolnych udziat UE w eksporcie do panstw
rozwinigtych byt jeszcze wyzszy i zblizat si¢ lub przekraczatl granicg 50% (tab. 5).

Tabela 5

Udzial Unii Europejskiej w eksporcie krajow rozwijajacych si¢ na rynki panstw rozwinigtych
w latach 1995-2014 (%)

Wyszczegdlnienie 1995 1998 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2012 2014
Produkty ogotem 33,9 339 308 31,7 342 353 379 373 354 358
Produkty rolne 46,9 49,2 439 456 472 47,5 52,0 49,2 46,0 46,1
Surowce mineralne 34,7 34,7 32,0 33,0 31,1 31,7 323 32,6 33,6 33,6

Produkty przetworzone 31,2 313 288 29,6 33,8 357 393 379 351 354

Zrodto: jak pod rys. 1.

2 W strukturze eksportu pafistw rozwijajacych si¢ wyrézniono towary surowco-, praco-, kapitatochtonne, inten-
sywne technologicznie tatwe i trudne do imitacji (Wysokinska, Witkowska, 1999, s. 307; Wysokinska, 2001, s. 131).
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Z uwagi na istotny stopien zrdéznicowania poziomu rozwoju gospodarczego analizowa-
nych panstw, w badaniu uwzgledniono ich podziat na kraje wysokiego, $redniego i niskiego
dochodu. Nie bez znaczenia jest rdéwniez kryterium geograficznej lokalizacji panstw. Jak
bowiem wynika z tabeli 6, unijny rynek zdominowany byl przez azjatyckie kraje wysokiego
dochodu, a w okresie 1995-2014 udziat w dostawach na rynek UE zwigkszyly wylacznie
panstwa azjatyckie, z kazdej grupy dochodowe;j.

Tabela 6
Udzial grup panstw rozwijajacych si¢ w eksporcie do Unii Europejskiej w latach 1995-2014 (%)

Grupa panstw 1995 1998 2000 2002 2004 2006 2008 2010 2012 2014
s wysoki dochdd 10,0 8,0 10,4 9,4 9,7 10,2 10,8 9,0 9,4 6,8
& $redni dochod 7.5 6,6 5.9 6,5 59 5,6 6,0 6,0 7,6 72
< niski dochod 2.9 2,5 2,1 2,5 1.8 1.8 2,5 1,9 2,4 2,5
£ wysoki dochod 13,3 12,9 11,2 11,3 10,7 11,3 11,4 10,3 10,8 9,5
g $redni dochod 0,7 0,7 0,5 0,3 0,3 0,3 0,3 0,4 0,5 0,5
< niski dochod 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0

- wysoki dochod 553 581 58,7 58,1 61,7 61,4 599 624 59,1 62,0
E sredni dochod 9,1 9,8 9,9 10,4 8,5 8,1 8,0 8,7 8,8 9,6

niski dochod 0,7 1,1 1,1 1,2 1,2 1,1 1,0 1,2 1.4 1.8
.g wysoki dochod 0,1 0,2 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,0 0,0
§ $redni dochod 0,3 0,2 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1
O niski dochéd 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0

Zrodto: jak pod rys. 1.

Wyniki obliczenh mowiacych o strukturze eksportu panstw rozwijajacych si¢ na unijny
rynek zawarto w tabeli 7. Ich analiza wskazuje na to, ze w strukturze eksportu afrykanskich
i amerykanskich krajow rozwijajacych sie, niezaleznie od poziomu ich dochodu, domino-
waly w okresie 1995-2014 wyroby surowcochtonne. Jeszcze wyrazniejsza przewaga tej
kategorii dobr zaznaczyla si¢ w strukturze eksportu krajow $redniego i niskiego dochodu
Oceanii, dla ktérych produkty surowcochtonne stanowity ponad 90% warto$ci dostaw na
rynek europejski. Podkresli¢ nalezy przy tym istotny wzrost znaczenia surowcoéw w ekspor-
cie kazdej z grup panstw afrykanskich.

W strukturze eksportu panstw azjatyckich, w kazdej grupie dochodowej, dominowaty
natomiast wyroby pracochtonne. Ich najwyzsze i rosnace znaczenie odnotowano w odnie-
sieniu do krajow niskiego dochodu. Do 2005 roku produkty pracochtonne stanowity takze
drugi najwazniejszy element struktury eksportu panstw afrykanskich. Nie ulegto to zmianie
jedynie w odniesieniu do afrykanskich krajow $redniego dochodu. W pozostatych grupach
panstw czynnik pracy stat si¢ mniej istotny od kapitatu. Produkty kapitatochtonne odgry-
waly tez istotng rol¢ w strukturze eksportu krajow wysokiego dochodu Ameryki i Oceanii.
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Tabela 7

Struktura eksportu krajow rozwijajacych si¢ do Unii Europejskiej w latach 1995-2014 (%)

Kraje wysokiego Kraje $redniego Kraje niskiego
Grupa towarowa dochodu dochodu dochodu
1995 2005 2014 1995 2005 2014 1995 2005 2014

Afryka
Surowcochtonne 663 76,5 793 62,7 608 70,1 542 68,0 763
Pracochtonne 17,1 10,4 57 286 250 13,8 31,1 156 8,0
Kapitatochtonne 9,6 7,4 9,4 2,9 3,6 3,4 11,2 12,8 11,4
Intensywne technologicznie, fatwe

do imitacji 2.4 2,0 2,2 1,9 1,5 2,7 1,6 1,8 2,5
Intensywne technologicznie, trudne

do imitacji 4,6 3,8 33 39 9,1 9,9 1,8 1,9 1,9
Ameryka
Surowcochtonne 62,2 58,2 67,2 89,4 84,8 85,8 66,2 56,5 59,6
Pracochtonne 10,3 6,3 5,4 6,5 7,8 6,7 114 272 24,9
Kapitatochtonne 17,5 193 12,9 2,9 3.4 37 11,6 11,4 12,0
Intensywne technologicznie, fatwe

do imitacji 4,0 6,6 7,0 0,8 1,4 2,9 9,4 0,8 1,2
Intensywne technologicznie, trudne

do imitacji 6,0 9,5 74 0,4 2,6 0,9 1,4 4,0 2.4
Azja
Surowcochtonne 17,6 17,1 13,1 27,8 249 212 11,4 7,3 4,8
Pracochtonne 332 255 30,5 584 46,6 424 852 899 924
Kapitatochtonne 6,0 8,7 9,7 42 6,8 7,8 1,0 0,9 2.4
Intensywne technologicznie, tatwe

do imitacji 230 29,6 229 5,1 87 17,2 0,8 0,9 0,2
Intensywne technologicznie, trudne

do imitacji 20,2 19,1 23,7 4,5 13,0 11,4 1,6 1,1 0,3
Oceania
Surowcochtonne 27,0 292 41,1 97,0 947 91,5 979 729 952
Pracochtonne 12,6 278 3,4 0,9 0,6 0,7 0,6 1,2 0,2
Kapitatochtonne 46,8 31,8 49,0 0,0 0,4 1,2 0,2 3,6 0,1
Intensywne technologicznie, fatwe

do imitacji 4,1 2,2 1,2 0,2 0,2 0,5 1,0 0,7 0,1
Intensywne technologicznie, trudne

do imitacji 9,6 9,1 5,3 1,8 4,1 6,1 03 21,6 4.4

Zrodto: jak pod rys. 1.

Z powyzszego wynika, iz surowce i praca byly gldownymi czynnikami wytworczymi
obecnymi w strukturze eksportu krajow rozwijajacych si¢ na rynek Unii Europejskie;j.
Ma to $cisty zwigzek z rodzajem zasobow, ktérymi te panstwa dysponujg i przewagami,
jakie w zwiazku z tym realizuja. Natomiast wyroby intensywne technologicznie mocna
pozycje posiadaty wylacznie w strukturze dostaw azjatyckich krajow wysokiego dochodu.
Zyskiwaty tez na znaczeniu w eksporcie panstw $redniego dochodu tego kontynentu.
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W celu okreslenia przewag krajow rozwijajacych si¢ na rynku Unii Europejskiej w do-
stawach poszczegdlnych kategorii dobr, dokonano obliczenia wybranych miar konkuren-
cyjnosci eksportu. Wykorzystano wskaznik ujawnionych przewag komparatywnych RCA
(Kraciuk, 2014, s. 134), wskaznik relacji eksportowo-importowych Lafaya LFI (Ambroziak,
2014, s. 27) oraz wskaznik intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego IIT (Misala, 2001,
s. 88—89; Plucinski, 2005, s. 28). Wyniki obliczen dla 2014 roku przedstawiono w tabeli 8.

Tabela 8

Wskazniki konkurencyjnosci eksportu krajow rozwijajacych si¢ na rynek Unii Europejskiej
w 2014 roku

Kraje wysokiego Kraje $redniego Kraje niskiego
Grupa towarowa dochodu dochodu dochodu
IIT RCA LFI 1T RCA LFI 1IT RCA LFI

Afryka
Surowcochtonne 16,2 3,1 28,5 16,5 28 212 81 3,0 269
Pracochtonne 21,0 0,3 -3,3 30,2 0,7 -1,3 9,9 0,4 4,1
Kapitatochtonne 358 0,5 -7,4 28,3 0,2 -7,5 7,9 0,6 -3,2
Intensywne technologicznie, fatwe

do imitacji 18,3 0,1 =51 21,6 02 47 42 01 53
Intensywne technologicznie, trudne

do imitacji 21,4 02 -12,7 38,1 05 7,7 98 0,1 -143
Ameryka
Surowcochtonne 14,7 2,7 27,4 6,6 3,4 36,8 1,8 2,4 1,4
Pracochfonne 36,9 0,3 -3,3 15,5 0,4 =32 7,7 1,3 1,3
Kapitatochtonne 35,9 0,7 -2,3 152 02 -7,0 8,6 0,7 -1.2
Intensywne technologicznie, fatwe

do imitacji 38,1 0,4 -0,1 53 02 -68 25 0,1  -09
Intensywne technologicznie, trudne

do imitacji 25,3 04 157 44 00 -197 48 0,1 06
Azja
Surowcochtonne 42,0 0,5 0,6 21,3 0,8 4,5 10,0 02 -6,1
Pracochtonne 52,0 1,6 84 28,1 22 10,1 1,7 49 257
Kapitatochtonne 48,7 0,6 -6,1 55,7 0,4 -2,3 5,7 0,1 -3,1
Intensywne technologicznie, fatwe

do imitacji 38,7 1,3 51 534 1,0 1,7 10,6 00 48
Intensywne technologicznie, trudne

do imitacji 56,8 1,1 -8,0 51,9 05 -14,1 54 00 -11,7
Oceania
Surowcochtonne 2,8 1,6 54 29 36 415 07 38 382
Pracochtonne 32 0,2 42 11,5 0,0 -3,6 42 0,0 43
Kapitatochtonne 29 2,8 6,5 7,0 0,1 —4,2 4,6 0,0 -2,5
Intensywne technologicznie, fatwe

do imitacji 30 0,1 -3,0 205 00 20 37 00 34
Intensywne technologicznie, trudne

do imitacji 4,7 0,2 —4,8 16,1 03 31,7 188 02 281

Zrodto: jak pod rys. 1.
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Zacieniowano w nigj te pola, gdzie zarowno warto$¢ wskaznika RCA, jak i LFI wskazywata
na posiadanie przewag konkurencyjnych na rynku UE. Sytuacja ta oznacza bowiem kon-
kurencyjno$¢ nie tylko wewnetrzna, zwigzang z nadwyzka w handlu, ale takze zewnetrzna,
w stosunku do innych panstw na rynku unijnym.

Otrzymane wyniki wskazujg na to, ze, niezaleznie od poziomu dochodu, panstwa roz-
wijajace si¢ Afryki, Ameryki i Oceanii byty konkurencyjne na rynku unijnym w zakresie
dostaw wyrobow surowcochtonnych, a panstwa azjatyckie — produktéw pracochtonnych.
Ponadto amerykanskie kraje niskiego dochodu (Haiti) posiadaty przewage w eksporcie wy-
roboéw pracochtonnych, azjatyckie kraje wysokiego dochodu — produktow intensywnych
technologicznie, tatwych do imitacji, natomiast panstwa Oceanii wysokiego dochodu —
wyrobow kapitatochtonnych. Rezultaty te w szerokim zakresie pokrywaja si¢ ze struktura
towarowa dostaw na rynek unijny, a to oznacza, ze kraje rozwijajace si¢ specjalizuja si¢
w eksporcie tych produktow, dla ktérych posiadaja przewagi konkurencyjne. Jak wspo-
mniano wezesniej, udzial w eksporcie do UE zdobywaty jednak tylko panstwa azjatyckie,
co wskazywaloby na wage czynnika pracy w dostawach. Dotyczylo to jednak gtéwnie kra-
jow wysokiego dochodu, a te wyréznialy si¢ rowniez konkurencyjnoscia produktow inten-
sywnych technologicznie, tatwych do imitacji. Podkreslenia wymagaja rowniez w przypad-
ku tej grupy panstw najwyzsze wartosci wskaznika handlu wewnatrzgateziowego, rowniez
w odniesieniu do produktéw pracochtonnych, co pozwala na poszukiwanie préb wyjasnie-
nia wzrostu udziatu panstw rozwijajacych si¢ w handlu $wiatowym zaréwno w tradycyjnej,
jak i nowej teorii handlu migdzynarodowego.

Uwagi koncowe

Rosnacy udzial krajow rozwijajacych si¢ w handlu §wiatowym to w duzej mierze zastuga
nielicznej grupy panstw na czele z Chinami. W strukturze ich eksportu systematycznie
spada udziat panstw rozwini¢tych, a zatem jednym z czynnikdéw determinujgcych wzrost
obrotow jest dynamizacja wspolpracy gospodarczej w obrebie krajéw rozwijajacych sig.
Panstwa rozwini¢te pozostaja jednak wcigz istotnym rynkiem zbytu, do ktoérego dostep
okreslaja mozliwosci aktywnego budowania pozycji w handlu migdzynarodowym. W struk-
turze eksportu krajow rozwijajacych si¢ do Unii Europejskiej przewazaty dobra surowco-
i pracochtonne. W zakresie dostaw tych produktow posiadaty one przewagi komparatywne
na rynku unijnym. Najsilniejszg i umacniajaca si¢ pozycje mialy na nim jednak panstwa
azjatyckie, ktore wyrdzniaty si¢ dodatkowo nie tylko konkurencyjnoscia w dostawach wy-
robow intensywnych technologicznie, ale takze najwyzszym poziomem handlu wewnatrz-
galeziowego w pozostatych kategoriach produktowych, co pozwala na faczenie elementéw
klasycznej i nowej teorii handlu miedzynarodowego w analizie przyczyn wzrostu znaczenia
krajow rozwijajacych si¢ na rynkach §wiatowych.
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DEVELOPING COUNTRIES IN WORLD TRADE TURNOVERS

Abstract: Purpose — The article attempts to identify the causes of the growing importance of developing
countries in world trade.

Design/methodology/approach — The study included directions and structure of developing countries’ ex-
ports. The countries were grouped for reasons of geography and income, and in relation to products attention
has been focused on the use of production factors in exports. Selected measures of competitiveness of exports
have been used to indicate the advantage of developing countries.

Findings — Developing countries to the markets of developed countries have the advantage mainly in the
export of labor- and raw material-intensive goods. Factor in the increase in their presence in world trade is
to modernize the structure of supply, the development of intra-industry trade and the export to the markets
of developing countries.

Originality/value — The article deals with the concentration of exports of developing countries in the context
of trade relations with developed countries. Measures of export competitiveness have been connected with
the level of economic development of the country.

Keywords: developing countries, export, competitiveness

Cytowanie

Maciejewski, M. (2016). Kraje rozwijajace si¢ w $wiatowych obrotach handlowych. Finanse, Rynki Finansowe,
Ubezpieczenia, 3 (81), 143—155. DOI: 10.18276/frfu.2016.81-13.






